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مقدمـه:

بازاریابی شبکه ای یگانه حرفه ی موجود در دنیا نیست، اما قطعاً یکی از حرفه های 
عالی در دنیا است. بازاریابی شبکه ای نه تنها به ما آزادی مالی می دهد، بلکه وقت و 

زمان لذت بردن از آن را هم به ما می دهد.

من خوش اقبال بودم که بازاریابی شبکه ای را در سال 1994 شروع کردم و دیگر 
بازاریابی شبکه ای نه تنها زندگی من، بلکه زندگی  هیچ وقت به عقب نگاه نکردم. 

هزاران نفری را که از طریق من وارد این حرفه شدند دگرگون کرد.

رازش چه بود؟

خیلی ساده به دیگران بگویید، »ما می توانیم ریسک شغلی مان را پایین بیاوریم... 
همین الان!«

چطور؟

لازم نیست همه ی تخم مرغ های مان را در یک سبد بگذاریم. اگر ما فقط به یک شغل 
وابسته باشیم، هر لحظه ممکن است 100درصد درآمدمان را از دست بدهیم. ریسک 

این واقعیت برای اکثر ما خیلی بالا است.

با داشتن یک درآمد اضافی از بازاریابی شبکه ای می توانیم خودمان را در مقابل این 
فاجعه ی بالقوه بیمه کنیم. از این بهتر، با داشتن یک درآمد تمام وقت از بازاریابی 

شبکه ای می توانیم بدون دغدغه زندگی کنیم.

از همه بهتر، با داشتن یک درآمد رؤیایی از بازاریابی شبکه ای می توانیم زندگی مان 
را به طرق باورنکردنی از این رو به آن رو کنیم. ما فقط یک بار زندگی می کنیم. این 

فرصت را داریم که این زندگی را هیجان انگیز کنیم.

بیایید از این فرصت کمال استفاده را ببریم.

 کِیت شرایتر



پیشکشبه
بازاریابانشبکهایدرسرتاسردنیا



باورنکردنی...اماواقعی

چرا بازاریابی شبکه ای؟

جان و ماری اسمیث سالی 80،000 دلار درآمد دارند

برخلاف اکثر آمریکایی ها، جان و ماری خرج شان از دخل شان کمتر است. خرج آنها 
بابت وام و اقساط، خودرو، و هزینه های خانوادگی سالانه 79،000 دلار است. در 

پایان یک سال کاری، جان و ماری تنها 1،000 دلار برای خودشان دارند.

حالا نوبت به پیشنهاد ما می رسد. ما به جان و ماری نشان می دهیم که چطور با انجامِ 
پاره وقت بازاریابی شبکه ای ماهی 500 دلار به درآمدشان اضافه شود. این درآمد اضافه 
در سال می شود 6،000 دلار. با این حساب، پولی که آخر سال برای آنها می ماند 6 

برابر می شود!

خوبی آن این است که آنها می توانند یاد بگیرند که این درآمد اضافیِ 500 دلار را با 
کار پاره وقت کسب کنند. این کار با شغل فعلی آنها تداخلی ندارد.

اما، ما می توانیم به جان و ماری کمک کنیم که ماهی 2،000 دلار به درآمدشان اضافه 
شود. یعنی 24،000 دلار در سال!

به نظرتان زندگی شان با این درآمد اضافی عوض می شود؟ به نظر من که می شود! 
حالا اگر رئیس شرکت اصرار کند که ماری اضافه کاری بایستد تا آن پروژه ی خارج 
از برنامه هرچه زودتر تمام شود، او می تواند انتخاب کند که به دستور رئیس گوش 

بدهد یا ندهد!

یا از همه بهتر، ما می توانیم به جان و ماری کمک کنیم که اینقدر از بازاریابی شبکه ای 
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پول دربیاورند که شغل فعلی شان را کنار بگذارند. آنها می توانند بچه های شان را از 
و  بفروشند،  همسایه شان  به  را  زنگدارشان  ساعت  دهند،  نجات  بچه  پرستار  دست 
وقت شان را با عزیزان شان بگذرانند. این رؤیایی است که می تواند به حقیقت بپیوندد.

آیا ما آماده هستیم که زندگی مان را تغییر دهیم؟ و شاید زندگی چند نفر دیگر را؟

پس بروید صفحه ی بعد.



بابتکاریکههمیشهانجاممیدادیمپولمیگیریم

بازاریابی شبکه ای یک فرصت کاری پاره وقت است و نباید دست رد به سینه ی آن 
بزنیم. بازاریابی شبکه ای دقیقاً چیزی را که ما دوست داریم پیشنهاد و تبلیغ می کند. 

پول  فقط  کارشان  این  بابت  بعضی ها  اما  می کنند،  بازاریابی شبکه ای  روز  هر  همه 

نمی گیرند.

ما به دیگران پیشنهاد می کنیم که به فلان رستوران بروند، به فلان آلبوم موسیقی 
گوش بدهند، فلان فیلم را ببینند، برای خرید به فلان جا بروند، و حتا برای تفریح 
و مسافرت به فلان شهر و فلان روستا بروند. پیشنهاد دادن و تبلیغ کردن توی خون 

ماست. انسان طبیعتش این است که پیشنهاد بدهد.

معنای این حرف این است که همه هر روز بازاریابی شبکه ای می کنند، بله؟

پس چرا قدر این فرصت را ندانیم و خوب آن را بررسی نکنیم؟

ببینید، ما همیشه و هر روز مشغول بازاریابی شبکه ای هستیم. می توانیم بابت این 
کارمان پول بگیریم... یا می توانیم همچنان آن را رایگان انجام دهیم. انتخاب با خود 
ماست. اگر هم که بخواهیم همین طور این کار را رایگان انجام دهیم، ایرادی ندارد. 

کار خیر خوب است؛ باعث می شود اوضاع دنیا بهتر شود.

بالاخره باید تصمیم مان را بگیریم: آیا پول بگیریم؟ یا همچنان رایگان کار کنیم؟

آیا حتماً باید فروشنده باشیم؟ 

نه لزوماً. ولی باید چیزی را که دوست داریم به دیگران پیشنهاد کنیم. اکثر بزرگ ترها 
ذاتاً چندتایی مهارت برقراری ارتباط دارند. ما یکی را متقاعد می کنیم که با ما دوست 
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شود، یا در مصاحبه ی شغلی طرف مقابل را قانع می کنیم که به ما کار بدهد.

کافی است که خودمان باشیم و چیزی را که واقعاً دوست داریم پیشنهاد بدهیم. آیا 
تا به حال یکی از موارد زیر را پیشنهاد داده اید؟

• یک مهد کودک

• یک وبسایت

• رستورانی با غذاهای فوق العاده

• یک فیلم محشر

• ترانه ی محبوب تان

• شرکت خودروسازی مورد علاقه تان

• مغازه ای که به دلیل “تغییر شغل” حراج کرده

• دندان پزشک بچه تان

• دکترتان

• مراسمی که همین آخر هفته برگزار می شود

• یک کتاب فوق العاده

خب، اینها همه شان بازاریابی شبکه ای هستند.

بازاریابی  به صورت شبکه ای  را  آن  بالا  به  آدمِ چهار سال  که هر  است  چه چیزی 

می کند؟

جوک.
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دوستان مان  برای  را  آن  می کنیم؟  کار  چه  می شنویم،  بامزه  جوک  یک  که  همین 
تعریف می کنیم. این همان بازاریابی شبکه ای است. هر آدمِ چهار سال به بالا که جوک 
تعریف می کند. طبیعی  برای دوستانش  را  را می شنود خیلی سریع آن  خنده داری 
است. این جوک به صورت شبکه ای بین دوستان انتشار می یابد و می شود بازاریابی 

شبکه ای در بازار گرم.

اگر جوک بی مزه ای بشنویم چه کار می کنیم؟ برای کسی تعریفش نمی کنیم. این هم 
بخشی از بازاریابی شبکه ایِ ماست. ما تنها چیزهایی را که دوست داریم به صورت 

شبکه ای بازاریابی می کنیم.

همه می توانند به این دو سؤال جواب بدهند:

سؤال: دوتا درآمد از یک درآمد بهتر است؟

خیر □ جواب: بله □  

سؤال: با یک درآمد دیگر راحت تر می توان پولدار شد؟

خیر □ جواب: بله □  



درآمدمازادوقبضهایثابت

قسط و قبض برای ما آشنا هستند. قبض برق، قبض گاز، قبض آب، قبض تلفن، قسط 
مسکن، قسط خودرو، و غیره. این قبض ها همیشه برای ما می آیند، ماه به ماه.

حالا درآمد مازاد چیست؟

از بلند شدن از رختخواب به حساب شما  درآمد مازاد پولی است که هر ماه قبل 

واریز می شود.

املاکش  از  الِویس  مازاد  درآمد  است.  مازاد  درآمد  از  اعلا  نمونه ی  پرِسلی1   الِویس 
به مراتب بیشتر از زمانی است که به کار خوانندگی و بازیگری مشغول بود.

ما  حساب  وارد  ماه به ماه  که  است  پولی  این  است.  ثابت  قبض  متضاد  مازاد  درآمد 
می شود. درآمد مازاد یعنی ما کاری را یک بار انجام می دهیم و بعد بارها بابت انجام 

آن کار پول می گیریم.

برای مثال، ما یک مشتری را به یک شرکت معرفی می کنیم. هر ماه که آن مشتری 
خرید می کند، مبلغی به ما داده می شود. خیلی ساده است، و منبع درآمد خیلی خوبی 

است برای جبران کردن قسط و قبض های ثابت.

دوست دارید که هر ماه مبلغ مازادی به حساب تان واریز شود تا با آن بتوانید قسط و 
قبض های ثابت خود را بپردازید؟

معنایش این است که ما می توانیم این درآمد را برای خودمان خرج کنیم! هیجان انگیز 
است؟ بله!

فرهنگی  از چهره های  یکی  عنوان  به  او  از  که  آمریکایی  بازیگر  و  Elvis Presley.1، خواننده 
برجسته ی قرن بیستم یاد می شود. همچنین به او لقب سلطان راک انَد رول را داده اند. م.
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این وضعیت را با حالت افسردگی اکثر مردم مقایسه کنید. هر ماه آنها ساعت های 
طولانی به دور از خانواده ی خود کار می کنند. وقتی حقوق شان را می گیرند، باید خرج 
قسط ها و قبض های شان کنند و عملًا پولی برای خودشان نمی ماند. تعجبی ندارد که 
مردم افسرده هستند. آنها همه ی عمرشان را کار می کنند. و همه ی درآمدشان نصیب 

دیگران می شود. غم انگیز است.

بازاریابی شبکه ای به ما کمک می کند که در زندگی جلو بیفتیم. چون با درآمدی که 
از این حرفه به دست می آوریم هم می توانیم همه ی قسط ها و قبض های مان را بدهیم 

و هم، دست آخر، پول بیشتری برای خودمان باقی می ماند.

 



چرابازاریابیشبکهایجوابمیدهد؟
مثال ساده ی زیر به خوبی نشان می دهد که چرا بازاریابی شبکه ای بهترین روش برای 

شرکت ها جهت وصل شدن به مشتری است.

)BMW( ِبی امِ و

تصور کنید ما مشغول سخنرانی برای 100 نفر هستیم. از آنها می پرسیم، »چند نفر 
از شما تبلیغ ماشین های بی امِ وِ را دیده اید؟«

همه ی حضار دست خود را بالا می برند. بی امِ وِ مبالغ هنگفتی صرف تبلیغات تلویزیونی 
می کند.

بعد می پرسیم، »چند نفر از شما بی امِ وِ دارید؟« تنها 3 تا دست بالا می آید.

ارتباط شخصی ای که ما با بازاریابی شبکه ای داریم در تبلیغات وجود ندارد. تبلیغاتْ 
مخاطب را مطلع و باخبر می کند، اما مردم مایلند بر اساس توصیه های دوستان و 

آشنایان خود اقدام به خرید کنند.

کدام یک برای ما ارزش بیشتری دارد؟

1. یک آگهی بازرگانی 30 ثانیه ای در تلویزیون

2. توصیه ی شخصی دوست مان

پاسخ روشن است. بله، ما هر روز آگهی های بازرگانی زیادی می بینیم، اما برای این 
آگهی ها ارزشی قائل نیستیم.

چه چیزی برای ما ارزش دارد؟ توصیه ی آشنایان.

و  مؤثر  این همه  شبکه ای  بازاریابی  می شود  باعث  که  است  توصیه  از  نوع  همین 
نتیجه بخش باشد.



چرامشاغلبازندگیماتداخلدارند؟

اینکه در بازاریابی شبکه ای رئیسِ خودمان هستیم به نفع ما است. هیچ چیز بدتر از 
رئیسی نیست که جسم و روان ما را برای خودش می کند. دیگر هر روزمان می شود 

جان کندن و خرحمّالی.

 ـخوار شیره ی شما را بمکد. اجازه ندهید کارفرمای خون آشامِ رؤیا

و رشد شخصی  با دیدن قد کشیدن کسب وکارمان  باشد،  برای خودمان  کار  وقتی 
خودمان به هیجان می آییم. چشم انتظاریم که شب روز شود و برویم سر کار خودمان. 

وقتی کاری را که دوست داریم انجام می دهیم زندگی لذت بخش تر می شود.

اگر یک روزی در کسب وکار بازاریابی شبکه ای مان مدتی مجموعه مان رشد نکند و 
کمی ناامید شویم، چی؟

خب، به این فکر کنید که چه حسی دارد وقتی فرد مجبور است پنج یا شش روز در 
هفته کاری را که از آن متنفر است انجام دهد تا رئیسش به رؤیاهایش برسد.

چه حسی به او دست می دهد وقتی می بیند:

- پنج سال است که پشت یک میز می نشیند، اما برای پنج شرکت مختلف کار کرده 
است.

- همیشه چند نسخه ی تمیز از رزومه ی خود را به سر کار می برد و برمی گرداند.

- پاداش “کارمند برگزیده ی ماه” یک فنجان قهوه ی رایگان در وقت استراحت بین 
کار است.

به کارمندها می گوید که چطور  اما  انجام دهد،  را  نیست کار خودش  بلد  - رئیس 
کارشان را انجام دهند.
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- هر ماه که شایعه ی “تعدیل نیرو” راست از آب درنمی آید همه خوشحال می شوند.

- قید افزایش حقوق را که زده هیچ، تازه خودش را آماده کرده که امسال کمی از 
حقوقش را هم کم کنند.

- در اخبار صبحگاهی اعلام می شود که شعبه ی آنها تعطیل شده است.

- اتاق کارش از کمد لباس های اتاق خواب خانه اش کوچک تر است.

- روزهای تعطیل تلفنش را از دسترس خارج می کند تا مدیرش به او زنگ نزند.

- صبحِ خیلی زود باید برود سر کار و وقتی هوا تاریک می شود می رسد خانه.

- اگر مریض هم بشود باید برود سر کار.

- مجبور است کارهای همکارش را هم که ماه پیش مرخصش کرده اند انجام دهد.

کجا  از  سر  ـ  متنفریم  آن  از  که  کاری  هم  آن  ـ  کار  آشفته بازار  این  در  ما  حالا 

درمی آوریم؟

ما برای کسب هر مزیتی پول خرج می کنیم. بیایید بهترین سناریوی ممکن را بررسی 

کنیم:

شهریه ی دانشگاه هاروارد: بالای 40،000 دلار آن هم فقط برای یک سال!

این فقط شهریه است. هزینه ی خوابگاه، خورد و خوراک و غیره هم هست. تعجبی 

ندارد که بعد از فارغ التحصیلی مبلغ هنگفتی به صورت وام بدهکار هستیم.

حالا ما فارغ التحصیل شده ایم و:

- صدها هزار دلار زیر قرض هستیم.
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- بیکار هستیم.

- دنبال یک سِمت ساده در حیطه ی تخصص مان هستیم.

- امیدواریم درآمدمان کفاف خرج زندگی، ماشین، و کمی خورد و خوراک را بدهد.

- خوشحالیم که قید پنج یا شش روز در هفته را به امید روزهای خوش بازنشستگی 
می زنیم و به شرکت ها کمک می کنیم که به اهداف و رؤیاهای شان برسند.

- امیدواریم که رئیس شرکت مان آدم خوب و مهربانی باشد و ما را از زندگی ساقط 
نکند.

از  بعضی  است.  بالا  آن  هزینه ی  اما  است.  خوب  دانشگاهی  تحصیلات  که  البته 

فارغ التحصیل ها حتا تا مدت ها این سرمایه گذاری شان برنمی گردد. ممکن است این 

بدهی تا آخر زندگی شان ادامه یابد. زندگی همین است؛ هیچ تضمینی ندارد.

یک آدم شکاک تحصیلات دانشگاهی را این طور تعریف کرده است: »هزینه کردن 

برای دانشگاه به امید یافتن یک شغل... تا آن شغل هزینه های دانشگاه را دربیاورد.« 

کمی بدبینانه است، اما ارزش فکر کردن را دارد.

حالا اگر ما قصد داریم مدرک دانشگاهی بگیریم، بهتر نیست یک کسب وکار پاره وقت 

بازاریابی شبکه ای داشته باشیم تا بتوانیم با کمک آن همه یا بخشی از هزینه های 

سرمایه گذاری تحصیلی خود را بدهیم؟ به این دلیل که بلافاصله بعد از فارغ التحصیلی 

حسابی زیر قرض هستیم، به سختی می توانیم از لحاظ مالی در زندگی جلو بیفتیم. 

ما وقت نمی کنیم از زندگی مان لذت ببریم یا دنبال دلخوشی های مان برویم. تعجبی 
ندارد که بازاریابی شبکه ای نوعی تفریح محسوب می شود. ما فقط باید مهارت های 
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این حرفه را بیاموزیم.

و  نمی کشد  طول  سال  چهار  شبکه ای  بازاریابی  مهارت های  یادگیری  خوشبختانه، 
صدها هزار دلار هم هزینه ندارد. آیا ارزشش را ندارد که مقداری از وقت و انرژی خود 
را صرف ساختن کسب وکار بازاریابی شبکه ای خودمان کنیم تا بعداً گرفتار چرخه ی 

30 تا 40 سال کار مشقت بار نشویم؟

کار مشقت بار؟

بله. لطیفه ای داریم با مضمون زیر:

سؤال: فایده ی دانشگاه رفتن چیه؟

جواب: بدهی بالا و 40 سال کار مشقت بار.

کمی اغراق در آن هست، اما ارزش تأمل کردن را دارد. چندتا کارمند اداری و شرکتی 
از لحاظ مالی پیشرفت  می شناسیم که هنوز ساعت های طولانی کار می کنند ولی 

نکرده اند؟

اگر کارفرماها حقیقت را بگویند چه می شود؟

اگر کارفرما حقیقت را به ما می گفت، آیا ما شغل پیشنهادی او را قبول می کردیم؟ 
اگر کارفرما هنگام مصاحبه ی شغلی حرف های زیر را می زد، چه واکنشی می دادیم؟

»حقوق تو کفاف همه ی مخارجت رو نمی ده. هر ماه یه کم بیشتر زیر قرض می ری. 
امنیت شغلی؟ اصلًا حرفش رو نزن. واقعیت اینه که اگه ما تو رو اخراج کنیم100درصد 
تضمین می کنیم که حقوقت قطع می شه. حالا تو باید هر سال 50 هفته از زندگیت 
رو به ما بدی و فقط دو هفته ش مال خودت می شه. اگه خیلی خوش شانس باشی و 



19 کِیت شرایتر

بری اروپا، یه کم حقوقت بیشتر می شه و چند هفته بیشتر تعطیلی. می خوای بدونی 
کل دریافتیت چنده؟ اگه مالیات دولت و حق بیمه و بیمه ی عمر و حوادث و بیمه ی 
تکمیلی و غیره رو کم کنیم، می تونی تا آخر ماهِ بعد زنده بمونی. البته تضمینی نیست 

که تا آخر ماه بعد مهمون ما باشی. اگه اوضاع خراب بشه، شما باید تشریف ببرید.«

امنیت شغلی نداریم؟

هر لحظه امکان اخراج وجود دارد؟

دیگر چه انگیزه ای برای ما می ماند؟

ما می خواهیم آرامش داشته باشیم. ما نمی خواهیم همه اش خطر بیخ گوش مان باشد. 
ما ضمانت می خواهیم. آیا امکانش هست؟ خیر.

بیکاری کمی  بابت خطر اخراج و  باشیم، خیال مان  اگر یک درآمد دیگر داشته  اما 
راحت می شد.





قدماولراچطوربرداریم؟

قدم اول مهم ترین قدم ما است. اگر یک سال صبر کنیم تا احساس کنیم که اوضاع 
مناسب است، یک سال از پیشرفت در کسب وکارمان را از دست می دهیم.

اگر همین الان قدم اول را برداریم، هرچند کورمال کورمال و تلوتلوخوران، تا یک سال 
بعد خیلی از راه را رفته ایم. لازم نیست صبر کنیم تا روش انجام همه ی کارها را یاد 

بگیریم. فقط باید شروع کنیم.

گیج شده اید؟ می خواهید بدانید قدم اول را چطور بردارید؟

چهار فعالیت راحتی که هر روز باید انجام دهیم تا بتوانیم سازمان بزرگی در بازاریابی 
شبکه ای بسازیم از این قرارند:

1. هر روز یک مشتری احتمالی به لیست مان اضافه کنیم. با یک نفر جدید آشنا شویم. 
با یکی از آشنایان قدیمی دوباره رابطه برقرار کنیم. یک دوست جدید در فیس بوک 
پیدا کنیم )وقتی یک عالمه مشتری احتمالی داشته باشیم به این راحتی ها ناامید 

نمی شویم.(

2. هر روز با یک نفر درباره ی کارمان صحبت کنیم. )اگر از کلمات درست استفاده 
کنیم، این کار یک دقیقه طول می کشد.( معرفی مداوم کار تضمین می کند که ما 
سرانجام با افرادی برخورد کنیم که بخواهند وارد کار شوند، چون در زمان مناسبی با 
آنها صحبت کرده ایم؛ آنها در آن زمان خاص آمادگی پذیرش پیشنهاد ما را داشته اند. 
دیگرانی که جواب رد می دهند، هنوز آن زمان مناسب و خاص برای شان نرسیده است.

3. کاری بکنید که زیرشاخه های تان به کار دلگرم شوند. مطالب انگیزه بخش به آنها 
بدهید، از آنها حمایت کنید، کنارشان باشید و آبجکشن های آنها را برطرف کنید، و 
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مهم تر از همه اینکه کمک شان کنید که درآمد داشته باشند.

4. مهارت های تان را بیشتر کنید. 

با جذبه ی خود کارهایی بکنید.  براون گفت، »حدود 15 دقیقه می توانید  جکسون 
ولی برای بعد از آن، بهتر است یک چیزی بلد باشید.« هرچه مهارت های بیشتری یاد 
بگیریم، کسب وکارمان سریع تر رشد می کند. می توانیم روزی 15 دقیقه کتاب های “الِ 
بزرگ” را بخوانیم. بعد از مدتی، می بینیم که مهارت های فوق العاده ای یاد گرفته ایم که 

با آنها می توانیم کسب وکارمان را سریع تر گسترش دهیم.

همه ی این چهار فعالیتِ راحتِ روزانه وقت چندانی از ما نمی گیرند. می توانیم اولِ 
روز انجام شان دهیم و بقیه ی روز استراحت کنیم. با انجام مداوم این چهار فعالیت، 

رشد بی وقفه ی مجموعه یا سازمان ما تضمین و درآمدمان روز به روز بیشتر می شود.
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